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[协会资讯]

协会走访金三发集团

关心防疫工作及复工复产情况

3 月 19 日上午，长兴县纺织行业协会会长姚锄强、顾问姚晓明、

秘书长姚令春来到了长兴开发区浙江金三发集团有限公司，倾听金

三发粘合衬有限公司总经理陈安意详细介绍了当前集团复工复产

情况、行业市场分析和预测，同时详细介绍了集团发展规划。

疫情发生以来，金三发集团重启全自动纺熔 V 型生产线，确保

每天稳定生产非织造材料，以保障下游企业口罩、防护服等医用品

的生产。满足 50 家以上的口罩和防护服企业所需。

3 月 11 日，金三发集团优全护理再次向武汉伸出爱的力量，向

武汉市金银潭医院、湖北省人民医院、湖北省中医院等重要医院，

捐赠 100 万元一次性卫生用品。

浙江优全护理科技股份有限公司成立于 2012 年，是一家专业

研发、生产、销售个人护理用品的科技型企业。公司依托亚洲最大

医疗卫生非织造布生产商金三发集团的强大实力和背景，拥有国内

外先进的生产设备和实验检测仪器，90000 平方米标准厂房，30000

平方米 10 万级空气净化 GMP 生产车间，其净化水平高于国际标准。

责任在前，义不容辞 ，金三发集团一直在行动。金三发优全

护理秉承“敬业、创新、包容、精细、合作、奉献”的企业价值观，
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在精准扶贫、产业帮扶的公益道路上从未停步，迄今已累计捐款捐

物超亿元。疫情发生后，金三发优全护理第一时间向疫区捐款捐物，

此次再次向武汉驰援 100 万元卫生用品，金三发优全也呼吁越来越

多的企业都能站出来贡献力量，献出爱心，继承和发扬“一方有难，

八方支援”的中华民族传统美德，助力湖北人民抗击新冠肺炎疫情，

早日取得战疫的胜利。

长兴县纺织行业协会会长姚锄强等一行对金三发集团在疫情

防控工作中充分展现企业担当和职责，所做的积极贡献表示感谢，

对金三发集团发展所取得的成效表示充分肯定。疫情的爆发，让产

业用纺织品行业再次显示了其重要性和不可缺性。产业用纺织品行

业已成为我国工业体系中最具活力的领域之一，未来的发展空间巨

大。希望企业在生产过程中要进一步完善现场管理，严把产品质量
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关，为突发卫生事件提高最大保障和作出更大贡献。尽管当前运行

发展仍面临较多挑战，纺织行业仍然有能力有效应对疫情影响，以

最高效恢复经济运行秩序。现阶段仍建议企业着力多途径挖掘内外

市场空间，有效整合产业链资源。同时，坚定转型升级与高质量发

展信念，以提升产品品质、效率和效益为目标，合理安排投资计划。

[特别报道]

周卫兵在全县纺织企业座谈会上强调

通力协作 危中寻机 实现纺织企业高质量发展

5 月 15 日上午，中共长兴县委书记周卫兵在全县纺织企业座谈

会上强调，各级各部门与广大纺织企业要通力协作，危中寻机，努

力把疫情对行业的影响降至最低，在转型升级中实现高质量发展。

中共长兴县委副书记、常务副县长何志强一同参加。

座谈会上，10 余位企业家分别介绍了各自的复工复产情况、订

单情况以及应对举措，并对行业走向提出了相关的意见和建议。周

卫兵对各企业在困难形势面前不等不靠，积极谋求对策的坚定状态
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给予了充分肯定。他表示，市场的冷暖企业先知，虽然订单增长较

为缓慢，但企业家们对未来的展望充满希望，极大提振了行业信心。

周卫兵强调，纺织产业是长兴经济社会发展链条中的重要一

环，各级各部门与广大纺织企业要“做最坏的打算、尽最大的努力”，

通力协作，危中寻机，努力把疫情对行业的影响降至最低，在转型

升级中实现高质量发展。一是要把保生存放在第一位，各企业要抓

住金融等政策扶持的窗口期，主动担当作为，抓好网络平台的灵活

性，做好线上市场，抓牢海外仓储的关键期，启动规划建设；二是

要转型升级向高质量发展，不断优化贸易结构、产品结构、市场结

构，苦练内功，切实提升核心竞争力，国际国内市场两手抓，加快

向产业链中高端迈进；三是要树立全球化的视野，全面、深刻分析

市场变化，积极探索人才培养、产品研发、国际合作新模式，加快

融入发展新环境；四是要开展企业间的交流合作，互通有无，在不
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断的学习和创新驱动中实现差异化发展，进一步创新纺织产业链上

下游、产供销协同配套；五是要提升政府服务水平，相关部门要深

入开展“三服务”活动，了解企业需求，紧密对接、精准服务，全

方位调动各方力量，努力为企业降本减负。

座谈会前，周卫兵一行还先后前往开发区多蒙佳乐，夹浦镇青

松纺织、吴城小微园、欧莱尔纺织、凯瑞博等企业进行了实地调研。

县领导王伟新一同参加。

[行业视角]

石一婷在调研重点纺织外贸企业时强调

苦练内功化危为机 共创纺织外贸新天地

3 月 27 日下午，县委副书记、县长石一婷在南太湖(李家巷)

调研重点纺织外贸企业时强调，要苦练内功、化危为机，共创纺织

外贸新天地。
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石一婷一行先后前往桐昆集团浙江恒腾差别化纤维有限公司、

长兴丝绸有限公司和长兴华隆丝绸有限公司，详细了解企业的经

营、融资、外贸等情况，仔细询问企业目前开展外贸业务的困难和

问题。桐昆集团是一家从事差别化纤维生产的企业，目前一二三期

项目正常满负荷生产，日生产能力达 5300 吨左右。长兴丝绸产品

主要出口巴西、印度等国家和地区，今年一季度完成销售收入 1450

万美元。华隆丝绸产品 90%以上出口南美、欧洲、中东等地的 40 多

个国家和地区，实现纺丝、织造、染色、检验、销售一体化运作模

式。

走访过程中，企业普遍反映受疫情影响，存在库存多、成本高

等问题。石一婷指出，各部门要进一步增强服务意识和服务能力，

切实了解企业需求，尽最大的能力帮助企业解决困难和问题。

石一婷强调，要苦练内功、化危为机，共创纺织外贸新天地。

一要保生产。企业要想方设法稳住老客户、发展新客户、抢占新市

场，合理安排企业生产订单，千方百计度过当前困难时期。二要稳

发展。各上下游纺织企业要抱团取暖，提前谋划、主动作为，积极

应对挑战，稳住纺织行业外贸市场，实现长远发展。三要保安全。

要落实落细各项防控和安全生产措施，时刻把员工的生命安全和身

体健康放在第一位，确保防控到位、生产安全。

县领导王伟新、傅伟强参加。
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【喜报】热烈祝贺威达集团

上榜 2019 年全国棉纺织行业百强名单

和荣获“2019 中国色纺纱产品营业收入十强”！

4 月 28 日，中国棉纺织行业协会正式发布“2019 年棉纺织行

业营业收入百强排名结果”。浙江湖州威达集团股份有限公司上榜

2019 年全国棉纺织行业百强名单！

5 月 6 日，中国棉纺织行业协会正式发布“2019 年中国棉纺织

行业“色纺纱产品”营业收入十强榜单。浙江湖州威达集团股份有

限公司荣获“2019 年度中国色纺纱产品营业收入十强”！

王金非织造布 全身心抗“疫”

主动减少外贸订单 奋力赶制防疫物资

疫情发生后，浙江王金非织造布有限公司主动将一笔来自韩国

的订单量暂时减少一半，生产线全力赶制各类防疫物资原料，确保

机器 24 小时运转，单日生产无纺布超 90 吨。
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走进王金非织造布全自动生产车间，机器轰鸣声不绝于耳。几

名工人正在电脑屏幕前调试和监控整体的生产进程，公司生产部副

部长许国良正在生产线旁查看刚下线的成品品质。“这种布是珍珠

纹的，更容易对物体进行清洁处理，主要用于消毒湿巾、抑菌湿巾。

这条生产线一天能生产近 20 吨。”许国良介绍，从入料开始，经

过开棉、梳理、水刺、分切等各项步骤，约 40 分钟的时间，一卷

水刺无纺布成品就可以下线完成。

今年 1 月底，这个车间赶制的还是一笔来自韩国的 3000 吨水

刺无纺布订单。但是疫情突然爆发，企业主动将订单量暂时减少一

半，全力生产防疫物资原料。许国良表示，当时为了保证国内下游

企业生产口罩的原材料供给充足，车间还对现有设备进行了调整。

“一方面是在加工原材料中加入杀菌抑菌的产品原料，另一方面是

在工艺上作部分调整，比如新添了增压泵等零部件。”

复工以来，王金非织造布已有 3 条生产线投入运行，90%的员

工到岗到位，同时，各车间都实行轮岗制，加派人手投入生产一线，

确保单日产能可以达到 90 吨以上。“我们增派了一部分管理人员

到生产线上，保证机器能够 24 小时开机，大部分员工都放弃了休

息，确保产能能够提上去。”许国良表示，目前企业的订单还在源

源不断增加中。
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[企业风采]

凯瑞博想方设法组织员工 开足马力赶外贸订单

在位于夹浦镇的浙江凯瑞博科技股份有限公司生产车间内，伴

随设备运转的轰鸣声，工人们正将大卷布料分切为客户所需要的规

格。据企业总经办经理虞一浩介绍，这批产品全部完成生产和包装

后，将在几天后利用海运发往越南。

受新冠肺炎疫情影响，今年凯瑞博复工较往年延迟不少。通过

政府提供大巴车接回员工服务，以及公司提供飞机接回或者专车接

回核心关键人员返岗服务，目前已经有 500 多名员工到岗，此外，

企业行政部门也在协助生产部门进行辅助作业加工。

作为一家外贸企业，凯瑞博 70%的产品销往欧洲、美洲以及东

南亚地区。随着产能的持续恢复，凯瑞博正在全力赶制外贸订单。

“年前，我们的订单就比较充足，现在已排到 5 月份。”虞一浩告

诉记者，目前，企业一方面继续接回剩余员工返岗，尽快恢复全部

产能；另一方面抓紧匹配合适物流来进行订单交付。
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